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ASSESSORIA JURIDICA AS EMPRESAS

UE deve fazer uso de

‘“arsenal regulatorio” para

enfrentar tarifas de Trump

Enquanto

se assiste ao
redesenhar das
trocas comerciais

ao nivel global,
especialistas
notam que

é provavel que

a UE recorra mais
frequentemente
a instrumentos
legais para
defender

os seus interesses.
Mas alertam que
qualquer acdo
nesse sentido
deve ser
“cuidadosamente
calibrada”.
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do haduvidade queo

crescente protecio-

nismo por parte da

administracio norte-

-americana vai trazer
desafios a Unido Europeia (UE) e
aos seus Estados-membros.

Neste contexto, poderemos
assistir a um maior uso da lei en-
quanto“arma” para fins de politi-
ca externa? Os especialistas no-
tam que “é plausivel que a UE re-
corra mais frequentemente ains-
trumentos legais e economicos” e
que tem a sua disposicio um “ar-
senal regulatorio” para tal, mas
avisam que este “é um tempo de
mudar ou quebrar paraa UE" ¢
que qualquer aciio deve ser “cui-
dadosamente calibrada”.

“AUE tem historicamente uti-
lizado nstrumentos legais e econo-
MICOS para promover os seus inte-
resses evalores no cendirio interna-
cional”, diz Alberto Galhardo Si-
mdes, socio da CMS.

Joaguim Caimoto Duarte, “of

counsel” da Gomez-Aceho & Pom-
bo, refere que “nos ultimos anos a
legislacio da UE, em geral, incre-
mentoua suacapacidade de rea
contra as agoes comerciais exter-
nas”. Isto “mesmoantes das recen-
tes imposigies de tarifas a expor-
taciio por parte da nova adminis-
tracio norte-amernicana”, explica.

Olhando para a intensificacio
de medidas protecionistas por par-
te de outros paises, como as tarifas

impostas pelos Estados Unidos
(EUA), Galhardo Simées notaque
“éplausivel que a UE recorramais
frequentementea instrumentos le-
gais eeconomicos para defender os
seus inferesses e responderadesa-
fios napolitica externa™. Ainda as-
sim, diz, “qualquer agiio nesse sen-
tido deve ser cuidadosamente cali-

-

A administragio dos EUA
brada para assegurar a conformi-
dade comodireito internacional e
osprincipicos fundamentaisda UE™.

“Este ¢ um tempo de mudar
ou quebrar paraa UE", destaca
Paulo Sande, socio da Antas da
Cunha Ecija. O especialista real-
¢a que o discurso “musculado,
brilhante, retorico e demagogi-
co” do vice-presidente dos EUA,
J. D. Vance, em Munique, subli-
nhou isso mesmo.

“Big tech” na mira

Dentro daquilo que Caimoto
Duarte considera ser o “arsenal
regulatorio” a disposicio da UE,
o especialista destaca algumas
medidas que o blocopodera utili-
zar para fazer frente ao protecio-
nismo norte-americano. Para
alémdorecente Regulamento so-

bre Subvengies Estrangeirase da
ru_:ul;um-ntuqfu| sobre Investi
mento Direto Estrangeiroda UE,
oespecialista vira-se para o Regu
lamento dos Mercados Digitais.

Zste “visa garantir, de modo pre

ventivo, que as plataformas digi

tais de grande dimensio operam
com lealdade dentroda UE, eque
existird margem de concorréncia
nesses mercados”, sublinha. Para

o advogado da Gomez-Acebo &

A Unido Europeia

ja tem vindo a usar
instrumentos legais
para defender

0s seus interesses,
lembram especialistas.

Kerin) Lamarque/Reuters

Ao de impor tarifas sobre ago, aluminio, automéveis e ndo sé.

Pombo, “esta altima regulamen-
tagio podera desempenhar um
papel importante, de pontade lan-
Ca, mesmo, numa eventual guerra
comercial com os EUA”™. Porque,
como explica, “as ‘bigtech’ norte-
americanas poderdo serum alvo
potencial num contexto de uma
retaliagio comercial europeia”.
Emconcreto,a“UE jafezsaber
pelos mediaque temum pacote de
medidas identificadas para respon-
der amedidas restritivas”, que pas-

sam normalmente “por aumentos
de tarifas via regulamentos euro-
peus (em alguns casos em 5% ) a
bens que possam ter impacto ne

gocial e reduzir as barreiras comer-
ciais”, aponta Catarina Belim, so-
cada Belim A advogadarealcaque
a UE “tomou medidas semelhan-

tes em 2018 quando visou o bour
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bon”. Atualmente, “estio ja pré-
-aprovadas medidas contra o bour-
bon, Harley-Davidson e aco que
podem entrar em vigor em margo
deste ano”, caso sempre se apli-
quem as novas tarifas da adminis-
tracio norte-americana ao ago ¢
aluminio, recorda a especialista.

Unido é estratégia de defesa
Na linha de protecio dos interes-
sesda UE facea umapossivel guer-
ra comercial, Paulo Sande refere
que ha trés eixos essenciais nos
quais a UE se deve focar. Em pri-
meiro lugar, o “refor¢o rapido da
autonomia europeia na sua defesa
e redugio dristica da sua depen-
déncia energética”. Em seguida, o
advogado refere que 0s 27 devem
procurar suavizar a logica regula-
toria excessiva, “das restrighes ao
investimento, aumentando a com-
petitividade ea atratividade daeco-
nomia europeia, reforcando o in-
vestimento publicoe atraindoo pri-
vado para ainovagio™. Poraltimo,
destaca a “unido, mais unido”.

Para o advogado, € na unido
que reside grande parte da respos-
ta. “A Europa deve ser e mostrar-
-se unida, forte do seu mercado in-
terno e do facto de (ainda) seruma
das grandes economias do mun-
do”, explica. Nesta linha, Paulo
Sande diz ser imperativo “reagir
resolutamente aos ataques aos va-
lores, economia e modo de vida
[da UE]", ressalvando que “revis-
tameles | EUA | a forma de prote-
cionismo, guerras tarifirias,
ameagas asuaseguranga [e] radi-
calismos sem sentido”.

“O mundo precisa de uma Eu-
ropaque ndo odeixe (voltara) tor-
nar-se umasehva onde sé ha preda-
dorese presas. Paraisso, [a UE] ndo
pode ter‘frionos olhos™, remata.m

Novos rumos para
O comercio internacional
da UE e Portugal

O antincio da imposicio de tari-
fas de 25% por parte dos Esta-
dos Unidos (EUA) as importa-
¢oes de ago e aluminio, que de-
verdoentraremvigor a4 de mar-
¢o, poderio influenciar o fluxo
do comércio ao nivel global, in-
cluindo um reforgo das trocas
comerciais com outras regioes
por parte da Unido Europeia
(UE) e de Portugal.

O peso que os EUA repre-
sentam nas exportagiesda UE
(20%) é significativo e sera di-
ficil arranjar uma alternativa
vidvel. Ainda assim, a mesadas
negociagoes, jd se tem procura-
do desenvolver contacto com
outras regides, incluindo a
América do Sul e Africa. Estas
regioes “podem ter muito po-

Nos tltimos anos,
a legislacdo da UE,
em geral,
incrementou a sua
capacidade de
reacdo contra as
acdes comerciais
externas.

4 vl
JOAQUIM C. DUARTE
“Of counsel” da Gomez-
-Acebo & Pombo

tencial paraa diversificagio das
exportagoes”™.

“Explorar um eventual au-
mento das trocas comerciais
com outras regides, incluindo
Africa e a America do Sul, sera
muito dificil para as empresas
europeias”, defende Joaquim
Caimoto Duarte, “of counsel”
da Gomez-Acebo & Pombo.
“Os EUA siio o principal desti-
nodos produtos da UE, chegan-
do a cerca de 20% do total das
exportacoes.” E nesse sentido
que o especialista refere que
“uma alternativa, viavel, as ex-
portagoes para os EUA, se estas
se revelarem impraticiveis, nio
se afigura como possivel a cur-
to-médio prazo”.

No entanto, “nos foruns in-

[A UE ja pré-
-aprovou]
medidas contra o
bourbon, Harley-
-Davidson e aco
que podem entrar
em vigor em
marco deste ano.
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CATARINA BELIM
Sécia da Belim

ternacionais ja se discute expan-
dircontactosentre UE e Améri-
cadoSul”, lembra Catarina Be-
lim, siciada Belim. “Querao ni-
vel dos acordos coma Colombia,
Perue Equador, queraonivel do
acordo historico celebrado en-
tre UE e p Mercosul”, sublinha
a advogada. Para Catarina Be-
lim, “siio acordos comerciais re-
centese que, perante umapertar
das relagies ji existentes, podem
originar novas relagies e trocas
comerciais™.

Apesarde ser dificil alteraro
desenhode trocas comerciais da
UE, para Portugal, “regides
como Africa e América do Sul
podem ter muito potencial para
a diversificagio das exporta-
¢oes”, argumenta Alberto Ga-

A Europa deve
mostrar-se unida,
forte do seu
mercado interno e
do facto de (ainda)
ser uma das
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lhardo Simdes, socio da CMS.
“Este é um momento-chave
parase definirem estratégias, tal
como o fizeram recentemente
Espanha e Italia, para o merca-
do africano”, nota o mesmo ad-
vogado. “E essencial que Portu-
gal ndo fique atris dos seus par-
ceiros europeus € se preocupe,
noimediato, emdefinirumaes-
tratégia para o continente afri-
canoe muito em especial paraa
Lusofonia, onde incluo o Brasil™,
diz Galhardo Simdes. Na otica
daimposicio de tarifas por par-
te dos EUA sobre importaghes
de aco e aluminio, o mesmo ad-
vogado lembraque “o Brasil ()
¢ um dos principais exportado-
res de aco para os EUA e pode
ser afetado por estas tarifas™. »

E essencial que

atras dos seus
parceiros e [que
defina] uma estratégia
para o continente
africano e paraa
Lusofonia.

ALBERTO GALHARDO
SIMOES
Sécio da CMS Portugal



